Vertellstrategie markebingverbund

Wir zeigen, wie Sie optimal an lhre Zielgruppe verteilen

PRODUKT

Aufgrund der Ergebnisse unserer Kundenprofilanalyse (CPM-Analyse), bei der lhre Kundenstrukturen
anhand von realen Marktdaten analysiert werden, zeigen wir mit der Verteilstrategie auf, wie Sie die
neugewonnenen Erkenntnisse aktiv fir lhren Markterfolg nutzen kénnen. Abhangig davon, ob Sie lhre
maximalen Umsatzchancen nutzen, auf kostengtinstigem Weg die Zielgruppe erreichen oder die Reak-
tionswahrscheinlichkeit auf Ihre Aktion erhéhen méchten — die Verteilstrategie enthalt die fur lhre Ziel-
gruppe optimale Postverteilung.

Fakten & Vorteile

B Umsatzchance maximal nutzen:
Komplettes Zielgruppenpotenzial ansprechen

B Kosten sparen:
Kostengunstigster Weg, die Zielgruppe zu erreichen

B Kosten sparen und Reaktionswahrscheinlichkeit
erhohen:
Das beste Zielgruppenpotenzial kostengunstig erreichen
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LEISTUNG

B Detaillierte Ergebnisinterpretation lhrer
Kundenprofilanalyse (CPM-Analyse)
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B Darstellung der verschiedenen Handlungs-
alternativen, wie die CPM-Analyseergebnisse
in eine Post-Verteilung bzw. in entsprechende
Tests umgesetzt werden kénnen

® Bewertung der Handlungsalternativen
bezogen auf lhre Zielgruppe

Sie erhalten ein umfangreiches Dokument mit der Bewertung der Analyse und den individuell
erarbeiteten Verteilempfehlungen.

NUTZEN

Sprechen Sie lhre Zielgruppe systematisch
und effizient an

Mit der Verteilstrategie
B aktivieren Sie Neukunden gezielt.
B konnen Sie Ihre Werbemedien optimal verteilen.

B reduzieren Sie gezielt den Anteil der Streuverluste im Rahmen
von Dialogmarketing-Aktionen.

kénnen Sie lhre (durchschnittliche) Responsequote systematisch steigern.
bewerten Sie lhr Zielgruppenpotenzial richtig und kénnen es optimal nutzen.

richten Sie lhre Werbeaktivitaten noch spezieller auf Ihre Zielgruppen aus.

konnen Sie lhre Werbekosten senken.

Preise
lokal regional national
auf Basis der auf Basis der auf Basis der
CPM-Analyse lokal CPM-Analyse regional CPM-Analyse national
1.250,- € 1.750,- € auf Anfrage

Preise zzgl. gesetzl. MwSt. Angebot freibleibend. Anderungen vorbehalten.
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